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Podstawowe informacje o NEW TECH VENTURE S.A.

Nazwa (firma) NEW TECH VENTURE Spétka Akcyjna
Kraj: Polska

Siedziba: Warszawa

Adpres: ul. Bekasow 74, 02-803 Warszawa
Numer KRS: 0000389467

REGON: 142943119

NIP: 5213603831

Poczta e-mail: office@ntvsa.pl

Czas trwania Spoéiki jest nieograniczony.
Spotka dziala na podstawie Statutu Spoétki oraz przepisow Kodeksu spoétek
handlowych (Dz. U. z 2000 r., Nr 94, poz. 1037, z p6zn. zm.).

Przedmiot dzialalno$ci - model biznesowy

New Tech Venture S.A. prowadzi dzialalno$¢ w obszarze ustug marketingowych i
sprzedazowych, koncentrujac sie na realizacji projektow wspierajacych sprzedaz,
budowanie do$wiadczenia marki oraz organizacje dziatari promocyjnych w kanatach
offline i online. Spétka $wiadczy kompleksowe ustugi dla klientéw biznesowych,
obejmujace zaréwno przygotowanie koncepcji dziatanni marketingowych, jak i ich
pelna realizacje operacyjna.

Podstawowym obszarem dziatalnosci Spotki jest projektowanie i prowadzenie akcji
promocyjnych oraz dziatari shopper marketingowych, w szczegélnoséci w punktach
sprzedazy. Ustugi te obejmuja przygotowanie koncepcji akcji, organizacje zaplecza
personalnego i logistycznego, produkcje lub zakup materiatéw marketingowych,
koordynacje dzialani terenowych oraz raportowanie efektow kampanii. Celem
realizowanych projektéw jest zwiekszenie sprzedazy produktéw klientéw, poprawa
widocznoéci marki w miejscu sprzedazy oraz budowanie bezposredniego kontaktu
konsumenta z marka.

Istotnym segmentem dzialalnoéci Spélki jest rowniez organizacja eventow, wydarzen
promocyjnych, konferencji, premier produktowych, roadshows oraz innych
projektow specjalnych. W tym zakresie Spotka zapewnia klientom peilng obstuge,
obejmujacg przygotowanie scenariusza i kreacji wydarzenia, realizacje techniczna i
produkcyjna, dostarczenie niezbednych materialéw oraz koordynacje przebiegu
przedsiewziecia.

Spotka prowadzi takze dzialalnos¢ w zakresie zarzadzania zespotami konsultantéw,
ambasadoréw marek i personelu sprzedazowego wspierajacego klientéw w punktach
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sprzedazy na terenie calej Polski. Model ten obejmuje rekrutacje, szkolenie,
organizacje pracy, nadzor nad realizacja zadan oraz ocene efektywnosci zespotow.
Istotnym elementem modelu biznesowego Spotki jest odplatne udostepnianie
wykwalifikowanego personelu operacyjnego spélce NCF Sp. z o.0. z siedzibg w
Warszawie (,INCF”). NCF prowadzi dziatalno$¢ w obszarze trade marketingu, field
marketingu, wsparcia sprzedazy, organizacji akcji promocyjnych, eventéw, roadshow
oraz badan typu mystery shopper realizowanych w punktach sprzedazy.

Model operacyjny Emitenta polega na kierowaniu wlasnych pracownikéw oraz
wspotpracownikéw do spotki NCF. Spotka NCF pozostaje bezposrednim wykonawca
kontraktow zawartych ze swoimi klientami koricowymi. Udostepniany personel jest
wykorzystywany przez NCF przy realizacji zobowigzart wobec klientéw krajowych i
zagranicznych. Pracownicy Spolki, pozostajac formalnie zatrudnieni przez Spoétke,
wykonuja zadania w ramach struktur projektowych organizowanych przez NCF. W
zaleznosci od projektu moga by¢ wiaczani do zespotéw obstugujacych kontrakty NCF.
Zadania moga by¢ wykonywane bezposrednio u klientéw lub kontrahentéw NCEF.
Dotyczy to w szczegélnosci punktow sprzedazy, sieci handlowych, lokalizacji
eventowych, centréw dystrybucyjnych oraz innych miejsc realizacji ustug
marketingowych i sprzedazowych.

Uzupelnieniem oferty Spélki sa ustugi zwigzane z przygotowaniem strategii
komunikacji dla wybranych kanatéw, kreacja i produkcja materiatéw reklamowych,
realizacja programéw lojalnosciowych i motywacyjnych, a takze dzialaniami w
obszarze marketingu internetowego, analityki internetowej oraz influencer
marketingu.

Spotka obstuguje przede wszystkim klientow korporacyjnych i duze
przedsiebiorstwa, w tym marki z segmentu premium i luxury, zwlaszcza z branzy
beauty, kosmetycznej, perfumeryjnej oraz innych kategorii wymagajacych wysokiego
standardu ekspozycji marki i jakosci obstugi konsumenta. Dziatalnos¢ Spotki obejmuje
obszar catej Polski.

Przychody Spoétki pochodza przede wszystkim z ustug wsparcia sprzedazy w
punktach sprzedazy, organizacji i realizacji kampanii promocyjnych, dostarczania
materiatéow marketingowych oraz kompleksowej organizacji eventéw i projektow
specjalnych. Model dziatalnosci opiera si¢ na polaczeniu kompetencji strategicznych,
kreatywnych, organizacyjnych i terenowych, co pozwala Spélce realizowac projekty
kompleksowo — od etapu koncepcji po etap wykonania i rozliczenia efektow.
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